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Respektloser Kanzlerkandidat procontra 18.3.2021

Sind digitale Lé6sungen nachhaltig? VM Aktuell 15.3.2021

Weit Uber 100 Urteile zur BetriebsschlieBung VM Aktuell 15.3.2021

Neue FAQ zur Weiterbildung veréffentlicht VM Aktuell 10.3.2021



https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/vermittlerzahlen-steigen-weiter-2909831.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wird-nachhaltigkeit-zum-vertriebsthema-2908314.html
https://www.procontra-online.de/artikel/date/2021/06/corona-deckt-schwaechen-der-vermittler-auf/
https://www.procontra-online.de/artikel/date/2021/06/corona-deckt-schwaechen-der-vermittler-auf/
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/beitragserhalt-faktisch-kaum-noch-moeglich-2905983.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/digitale-nachricht-in-der-briefpost-2899711.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/was-kostet-ein-maklerbetrieb-2897460.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/freiwillige-vorsorge-in-der-sackgasse-2889408.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/die-zukunft-des-biometrie-geschaefts-2887499.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/ein-vergleich-entlastet-nicht-immer-den-vermittler-2885222.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/gruener-finanzvertrieb-2880765.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/provisionsabgabe-nur-mit-versicherer-zusammen-2878602.html
https://ivk.uni-koeln.de/sites/versicherung_institut/documents/Mitteilungen/Institutsmitteilung_1_2021_final.pdf
https://ivk.uni-koeln.de/sites/versicherung_institut/documents/Mitteilungen/Institutsmitteilung_1_2021_final.pdf
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/nettotarifumsatz-bleibt-verschwindend-gering-2867435.html
https://www.procontra-online.de/artikel/date/2021/03/respektloser-kanzlerkandidat/
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/sind-digitale-loesungen-nachhaltig-2865075.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/weit-ueber-100-urteile-zur-betriebsschliessung-2865248.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/neue-faq-zur-weiterbildung-veroeffentlicht-2864160.html

Da-

Titel Publikation tum/Heft Seite
Matthias Beenken, Reinhardt Liger: Welche Bildungs- 134-
inhalte anrechenbar sind Zfv 5/2021 137
Im Sport hieBe es: 1 zu 5 VM Aktuell 1.3.2021
Provisionsdeckel auf Restschuld begrenzt VM Aktuell 25.2.2021

Wie die Nachhaltigkeitsstrategie der Makler aussehen VM Aktuell 92.2.2021

kann

Vermittlerzahlen in Europa sinken weiter VM Aktuell 15.2.2021
Homepage anpassen: Alle Vermittler haben Hand- VM Aktuell 8.2.2021
lungsbedarf

Bewegung beim Provisionsdeckel Restschuld VM Aktuell 4.2.2021

Wenn der Makler arglistig tauscht VM Artikel 1.2.2021
Vorbildliche deutsche Aufsicht VM Artikel 25.1.2021
Nachhaltigkeit - was Vermittler jetzt tun missen VM Artikel 18.1.2021

Der Versicherungsberater - ein Zwitterwesen VM Artikel 11.1.2021

Was einen Vermittlerbetrieb wirklich nach vorne VM 1/2021 30-35

bringt
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https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/im-sport-hiesse-es-1-zu-5-2859422.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/provisionsdeckel-auf-restschuld-begrenzt-2858918.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wie-die-nachhaltigkeitsstrategie-der-makler-aussehen-kann-2856696.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wie-die-nachhaltigkeitsstrategie-der-makler-aussehen-kann-2856696.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/vermittlerzahlen-in-europa-sinken-weiter-2844366.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/homepage-anpassen-alle-vermittler-haben-handlungsbedarf-2841951.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/homepage-anpassen-alle-vermittler-haben-handlungsbedarf-2841951.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/bewegung-beim-provisionsdeckel-restschuld-2841140.html?utm_medium=email&utm_campaign=2021-02-04&utm_source=vmmnl
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/wenn-der-makler-arglistig-taeuscht-2834131.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/vorbildliche-deutsche-aufsicht-2834059.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/nachhaltigkeit-was-vermittler-jetzt-tun-muessen-2831784.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/der-versicherungsberater-ein-zwitterwesen-2813103.html

Veroffentlichungen 2020

o Da-
Publikation

Titel tum/Heft Seite
Vorsicht gefdhrliche Umdeckung VM Aktuell 14.12.2020
Lebensversicherung: Welche Vertriebswege die Kosten treiben VM Aktuell 9.12.2020
Vorteilhafte Kombi von Basisrente und BU VM Aktuell 1.12.2020

GDV spielt auf Zeit VM Aktuell 26.11.2020

Zeit fur Betriebsvereinbarungen VM Aktuell 23.11.2020
Schadenbereich weiterbildungspflichtig Zfv 22/2020 ;1:_
Beratungspflicht bei Erhdhung der Wertgrenze VM Aktuell 16.11.2020

So schlimm ist die BAP nicht VM Aktuell 9.11.2020

Lohnt sich die Selbststandigkeit? VM Aktuell 2.11.2020

Pools verteuern das Geschaft VM Aktuell 29.10.2020

FAQ zur Weiterbildung: Strittige Fragen geklart VM Aktuell 20.10.2020

So fiihren Sie richtig VM Aktuell 19.10.2020

PKV: Kostentreiber im Geschaftsmodell VM Aktuell 12.10.2020
}[/eer;seic:ir:enfes:agazin Teach up: Wie IDD-konforme Verglitungssys- VM 10/2020  40-45
Wo die Corona-Krise bei den Vermittlern finanzielle Locher reif3t vm Aktuell 5.10.2020

Kein zusatzliches Vermittlersterben, aber GewinneinbulRen VM Aktuell 28.9.2020
Problematische Tiirkeifahrt eines Maklerkunde VM Aktuell 21.9.2020
Ariane Kay, Matthias Beenken, Dominik Hoffmann: Auswirkungen 315-
der Corona-Pandemie treffen Vermittler versverm 05/20 319
Gegliicktes GrolRexperiment Homeoffice Zfv 18/2020 2?;-
Eine 100%-Tochter ist nicht unabhdngig VM Aktuell 14.9.2020
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https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/vorsicht-gefaehrliche-umdeckung-2692354.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/lebensversicherung-welche-vertriebswege-die-kosten-treiben-2691785.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/vorteilhafte-kombi-von-basisrente-und-bu-2688274.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/gdv-spielt-auf-zeit-2687424.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/zeit-fuer-betriebsvereinbarungen-2684923.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/beratungspflicht-bei-erhoehung-der-wertgrenze-2682911.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/so-schlimm-ist-die-bap-nicht-2680550.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/lohnt-sich-die-selbststaendigkeit-2678495.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/pools-verteuern-das-geschaeft-2677744.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/faq-zur-weiterbildung-strittige-fragen-geklaert-2674072.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/so-fuehren-sie-richtig-2673454.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/pkv-kostentreiber-im-geschaeftsmodell-2671057.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wo-die-corona-krise-bei-vermittlern-finanzielle-loecher-reisst-2668444.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/kein-zusaetzliches-vermittlersterben-aber-gewinneinbussen-2665748.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/problematische-tuerkeifahrt-eines-maklerkunden-2662762.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/eine-100-tochter-ist-nicht-unabhaengig-2661185.html

Titel Publikation tum/Heft Seite
Corona bremst die Makler aus VM Aktuell 7.9.2020
Risikobewusstsein reicht nicht fiir Abschluss VM Aktuell 3.8.2020
Beratungspflichten bei Funktionsinvaliditdtsdeckungen VM Aktuell 27.7.2020

Darf die Makler-Beratungsgrundlage beschrankt sein? VM Aktuell 20.7.2020

Schén war es vor Corona VM Aktuell 13.7.2020
Versicherungsmagazin Teach up:

Vermittler missen bestmogliches Kundeninteresse beachten VM 7/2020 32-36
Reformbediirftige Einkommenssicherung VM Aktuell 29.6.2020
Run-off heifdt nicht Licht aus VM Aktuell 22.6.2020

Wenn der Chef nicht mehr da ist VM Aktuell 15.6.2020

Die neue Corona-Wirklichkeit VersVerm 05/2020 1:2_
Vertriebsstimmung leidet unter Corona VM Aktuell 8.62020
Betriiger riskieren Gewerbeerlaubnis VM Aktuell 29.5.2020
Homeoffice spaltet die Belegschaften VM Aktuell 19.5.2020
Schadenbehauptung reicht nicht fiir Schadenersatz VM Aktuell 18.5.2020
Woriiber Vermittler mit Kunden streiten VM Aktuell 11.5.2020
Beratungspflicht analog Anlagen VM Aktuell 4.5.2020
Unterentwickeltes Risikomanagement bei KMU ZfV 9/2020 ;;;
Unterschatztes Cyber-Risiko VM Aktuell 27.4.2020
Unzureichendes Risikobewusstsein bei KMU VersVerm 04/20 iig-
Die Lage bleibt ernst VM Aktuell 20.4.2020
Abschlussprovisionen erheblich gesunken VM Aktuell 6.4.2020
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https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/corona-bremst-die-makler-aus-2659120.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/risikobewusstsein-reicht-nicht-fuer-abschluss-2647123.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/beratungspflichten-bei-funktionsinvaliditaetsdeckungen-2644403.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/darf-die-makler-beratungsgrundlage-beschraenkt-sein-2642415.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/schoen-war-es-vor-corona-2640113.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/reformbeduerftige-einkommenssicherung-2635265.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/run-off-heisst-nicht-licht-aus-2632904.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wenn-der-chef-nicht-mehr-da-ist-2631163.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/vertriebsstimmung-leidet-unter-corona-2628779.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/betrueger-riskieren-gewerbeerlaubnis-2626713.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/homeoffice-spaltet-die-belegschaften-2623336.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/schadenbehauptung-reicht-nicht-fuer-schadenersatz-2622848.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/worueber-vermittler-mit-kunden-streiten-2620870.html?utm_medium=email&utm_campaign=2020-05-11&utm_source=vmmnl
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/beratungspflicht-analog-anlagen-2617818.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/unterschaetztes-cyber-risiko-2595917.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/die-lage-bleibt-ernst-2593405.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/abschlussprovisionen-erheblich-gesunken-2589745.html

Titel Publikation Seite
tum/Heft
Matthias Beenken, Jessica Michalczyk, Michael Radtke: Studie "Risi-
komanagement und Risikoberatung von kleinen und mittelstandi- 5 4.2020
schen Unternehmen (KMU)", herausgegeben von FH Dortmund und o
KuBl e.V.
Corona trifft die Vermittler hart VM Aktuell 30.3.2020
Versicherungsmagazin Teach up: Beratungspflichten - IDD versus
VM 29.3.2020 36-40
VVG
Sparen oder nicht sparen? Altersvorsorge lohnt sich VersVerm 03/2020 95-97
Wenn nichts mehr selbstverstdndlich ist VM Aktuell 19.3.2020
Zweigeteilte Poolwelt VM Aktuell 16.3.2020
Digitale Luft nach oben VM Aktuell 9.3.2020
. . . 142-
Aufsichtsoverkill behindert Altersvorsorge ZfV 5/2020 146
Rosenmontag: Einigung bei Aufsichtsiibertragung in Sicht VM Aktuell 24.2.2020
Wo die Marktkonzentration am hochsten ist VM Aktuell 17.2.2020
Verwaltungskosten zu hoch VM Aktuell 10.2.2020
So schnell wird man Pseudomakler VM Aktuell 28.1.2020
Altersvorsorge wird immer teurer VM Aktuell 27.1.2020
Potenziale im Bestand liegen brach VM Aktuell 20.1.2020
Cross-Selling lohnt sich Zfv 2/2020 42-44
Warum sich Cross-Selling lohnt VersVerm 01/20 8-10
Zahlt die Ausbildung bereits zur Weiterbildung? VM Aktuell 9.1.2020

13


https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/corona-trifft-die-vermittler-hart-2586879.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wenn-nichts-mehr-selbstverstaendlich-ist-2583432.html?utm_medium=email&utm_campaign=2020-03-19&utm_source=vmmnl
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/article-2581292.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/digitale-luft-nach-oben-2551832.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/einigung-bei-aufsichtsuebertragung-in-sicht-2545587.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wo-die-marktkonzentration-am-hoechsten-ist-2543836.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/verwaltungskosten-zu-hoch-2542184.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/so-schnell-wird-man-pseudomakler-2536933.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/altersvorsorge-wird-immer-teurer-2533959.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/potenziale-im-bestand-liegen-brach-2530208.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/zaehlt-die-ausbildung-bereits-zur-weiterbildung-2527391.html

Veroffentlichungen 2019

Da-
Titel Publikation Seite
tum/Heft
Teure Zweitmarkt-Empfehlung VM Aktuell 16.12.2019
Erste Erfahrungen mit der Prifpraxis der IHKn VM Aktuell 9.12.2019
Kein Erfolgshonorar beim Versicherungsberater VM Aktuell 2.12.2019
Digital schldgt analog - nicht immer VM Aktuell 25.11.2019
Urlaubsfreude dank Autoversicherung VM Aktuell 18.11.2019
Matthias Beenken, Andreas Vollmer: Hybrider Vermittler auf dem 688-
ZfVv 22/2019
Vormarsch? 690
Was ist das "bestmogliche Interesse"? ZfVv 22/2019 680
Opt-out ist out VM Aktuell 13.11.2019
Marktkonzentration nimmt zu VM Aktuell 11.11.2019
Keine Schadenersatz fir unvollstdndige Angaben VM Aktuell 4.11.2019
Das ABC der Versicherungsbranche VM Aktuell 28.10.2019
Matthias Beenken, Andreas Vollmer: Die Abhangigkeit von Er- 370-
. . VersVerm 10/19
folgsverglitungen bleibt hoch 373
Wie handelt man im bestmoéglichen Interesse? VM Aktuell 21.10.2019
Gerald Archangeli, Matthias Beenken, Andreas Vollmer: Vermitt- 611-
. . . . ZfV 20/2019

ler schatzen die Weiterbildung 613
PKV: Kostentreiber im Geschaftsmodell VM Aktuell 14.10.2019
Uber eine Milliarde Einsparpotenzial VM Aktuell 8.10.2019
Makler als ausgelagerte Versichererfunktion VM Aktuell 7.10.2019
Gefangen im Dickicht der Ideologie VM Aktuell 30.9.2019

- .. . . . 310-
Provisionskiirzung in Leben trifft Vermittler hart VersVerm 09/19 313
Die Beweislast kehrt sich nicht immer um VM Aktuell 26.9.2019
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https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/teure-zweitmarkt-empfehlung-2492097.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/erste-erfahrungen-mit-der-pruefpraxis-der-ihkn-2491320.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/kein-erfolgshonorar-beim-versicherungsberater-2488494.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/digital-schlaegt-analog-nicht-immer-2486108.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/urlaubsfreude-dank-autoversicherung-2483800.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/opt-out-ist-out-2482311.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/marktkonzentration-nimmt-zu-2481400.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/kein-schadenersatz-fuer-unvollstaendige-angaben-2479546.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/das-abc-der-versicherungsbranche-2476500.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wie-handelt-man-im-bestmoeglichen-interesse-2474314.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/pkv-kostentreiber-im-geschaeftsmodell-2471710.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/ueber-eine-milliarde-einsparpotenzial-2470387.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/makler-als-ausgelagerte-versichererfunktion-2469626.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/gefangen-im-dickicht-der-ideologie-2466734.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/die-beweislast-kehrt-sich-nicht-immer-um-2465716.html

Da-

Titel Publikation tum/Heft Seite
Was Makler {iber ihre Kunden (nicht) wissen VM Aktuell  16.9.2019

Wo Arbeitspldtze in der Branche entstehen VM Aktuell 9.9.2019

So viel teurer ist Restschuld VM Aktuell  2.9.2019

Wann wirkt sich die Digitalisierung aus? VM Aktuell 26.8.2019

Cyber befligelt Geschaftserwartungen VM Aktuell  19.8.2019

Bis 2024 kénnten 100.000 Vermittler weg sein VM Aktuell 15.7.2019

Was Ehrlichkeit beim Geld mit Provision zu tun hat VM Aktuell  1.7.2019
119.000 Euro Schadenersatz VM Aktuell 17.6.2019
Prozess schlagt Produkt VM Aktuell 11.6.2019

Meine Kunden habe ich im Kopf VM Aktuell 8.6.2019
Vorsicht beim Policenverkauf VM Aktuell  3.6.2019
Matthias Beenken, Reinhardt Liger: 338-
Im Zweifel: Weiterbilden 2 11/2019 341
Restschuld verzerrt wohl die Werte VM Aktuell 29.5.2019
Geldverdienen ist nicht unanstandig VM Aktuell  28.5.2019

Kleine Provisions-Anderung, groRe Wirkung VM Aktuell 27.5.2019

41 Promille sind ein Exzess VM Aktuell  20.5.2019
Matthias Beenken, Maximilian Teichler: Mangel in der Umset- 241-
zung der IDD und praktische Folgen s 05/2019 248
Mehr als die Halfte der Vermittler betroffen VM Aktuell 13.5.2019
Einfallstor Fremdvergleichsprinzip VM Aktuell 6.5.2019
Digitalisierung am Point of Advice? VM Aktuell  29.4.2019
Osterei Provisionsdeckel VM Aktuell  23.4.2019
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https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/was-makler-ueber-ihre-kunden-nicht-wissen-2461841.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wo-arbeitsplaetze-in-der-branche-entstehen-2458030.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/so-viel-teurer-ist-restschuld-2456771.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/wann-wirkt-sich-die-digitalisierung-aus-2451539.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/cyber-befluegelt-geschaeftserwartungen-2449561.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/bis-2024-koennten-100-000-vermittler-weg-sein-2425451.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/was-ehrlichkeit-beim-geld-mit-provision-zu-tun-hat-2420655.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/119-000-euro-schadenersatz-2415592.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/prozess-schlaegt-produkt-2413286.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/meine-kunden-habe-ich-im-kopf-2413183.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/recht/vorsicht-beim-policenverkauf-2411340.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/restschuld-verzerrt-wohl-die-werte-2392375.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/geldverdienen-ist-nicht-unanstaendig-2355851.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/kleine-provisions-aenderung-grosse-wirkung-2328470.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/41-promille-sind-ein-exzess-2293298.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/mehr-als-die-haelfte-der-vermittler-betroffen-2291324.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/einfallstor-fremdvergleichsprinzip-2289567.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/digitalisierung-am-point-of-advice-2287364.html
https://www.versicherungsmagazin.de/rubriken/branche/osterei-provisionsdeckel-2286393.html

Da-

Titel Publikation Seite
tum/Heft
Matthias Beenken, Michael Radtke, Torben Tietz: Der Zusammen- 243-
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Lex specialis fur Vergleichsportale? VM Aktuell 25.3.2019
DIN-Norm als Mosaikstein VM Aktuell 18.3.2019
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Makler entdecken Schadenregulierung VM Aktuell 3.12.2018
VersVermV kann in Kraft treten VM Aktuell 26.11.2018
"Honorarberater werden dem Vermittler gleichgestellt" VM Aktuell 20.11.2018

Kritik an der IDD-Umsetzung VM Aktuell 19.11.2018
Matthias Beenken, Michael Radtke, Diana Ehrenberg, Jirgen 686-
Schulz: Verkauf von Maklerbetrieben immer unattraktiver zv 22/2018 689
Preisdiskriminierung bei Versicherungen VM Aktuell 12.11.2018
Rendite als Altersvorsorge-Argument? VM Aktuell 5.11.2018
Beschrankte Transparenz durch Vermittlerregister VM Aktuell 22.10.2018
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Auf so viel Provision verzichten die Vermittler VM Aktuell 29.6.2018
Bundesregierung beschlieft VersVermV VM Aktuell 28.6.2018
DIN-Beratungsnorm-Entwurf zur Diskussion gestellt VM Artikel 19.6.2018
Matthias Beenken, Christian Durchholz: Interessenkonflikte des 370-
Sachwalters zv 12/2018 372
LV-Provisionsdeckel: Die Chance ist verpasst VM Aktuell 18.6.2018
Anstieg der zuldssigen Vermittlerbeschwerden VM Aktuell 11.6.2018
Fehlanreize? Was fiir Fehlanreize? VM Aktuell 5.6.2018
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Makler missen im Schadenfall helfen VM Aktuell 22.5.2018
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So viele Vermittler sind vom Provisionseingriff betroffen VM Aktuell 23.4.2018

Ohne Pool kommt kaum ein Makler aus VM Aktuell 16.4.2018
Frihlingsputz im Vermittlerregister VM Aktuell 6.4.2018
Beratung und Beratungsverzicht — das groBe Durcheinander VM Aktuell 19.3.2018
Matthias Beenken, Reinhardt Liiger: Der Bildungsprozess nach der 181-
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Welche Giitesiegel Makler schatzen VM Aktuell 11.12.2017
o Handelsblatt
Im bestmoglichen Interesse des Kunden 7.12.2017 14
Journal
Welche Vertriebswege die Kosten treiben VM Aktuell 4,12.2017
Keine Verschiebung der IDD-Umsetzung VM Aktuell 28.11.2017
Versicherer miissen Vertriebsanreize kurzfristig anpassen VW heute 27.11.2017
Neue Vorstandsressorts durch IDD VM Aktuell 20.11.2017
Matthias Beenken, Michael Radtke: IDD: Nachhaltige Vergi- 708-
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Abschlusskosten bewegen sich — wenig VM Aktuell 18.9.2017
Wandel der Vergilitung, Wandel des Vertriebs - Doch in wel- September 112-
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Arbeitsplatz ohne Zukunft? VM Aktuell 24.7.2017
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Vermittlerbetrieb 450
Mehr Makler, weniger Vertreter VM Aktuell 6.7.2017
Versicherer miissen Kunden wiederentdecken VM Aktuell 3.7.2017
Matthias Beenken, Michael Radtke: Wie das LVRG umge- 415-
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So sieht das IDD-Umsetzungsgesetz nun aus VM Aktuell 30.6.2017
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. . . . . N 259-
Wie Vermittler ihren Gewinn steigern kdnnen VersVerm 06/17 260
LVRG in Provisionsvereinbarungen angekommen VM Aktuell 20.6.2017
Maklerbetriebe vor groRen Herausforderungen VM Aktuell 12.6.2017
Bis 23. Februar neue Verglitungssysteme VM Aktuell 22.5.2017
Lohnt sich die Mitarbeiteranstellung? VM Aktuell 22.5.2017
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Ein Rickblick: Begrenzung der Abschlusskosten VM Aktuell 30.1.2017
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Birgerversicherungs-Studie: Wunderbare Geldvermehrung VM Aktuell 16.1.2017
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23700/Makler-mit-IDD-Umsetzung-unzufrieden.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23661/Gibt-es-zu-viele-Vermittler-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23652/So-uebersichtlich-kann-ein-Pib-sein.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23644/Vertreter-und-Berater-unter-einem-Hut.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23630/Ein-Rueckblick-Provision-zurueck-bei-Umdeckung.html
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Titel Publikation Datum/Heft Seite

Matthias Beenken, Michael Radtke: Wie teuer ist der Ver-

trieb wirklich? Zfv 2/2017 49-51

So teuer ist AusschlieRlichkeitsvertrieb wirklich VM Aktuell 3.1.2017
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Veroffentlichungen 2016 (Auszlge)

Titel Publikation Datum/Heft Seite
Provisionsverbot gefordert VM Aktuell 19.12.2016
. . . 768-
IDD: Der Begriffswirrwarr geht weiter Zfv 24/2016 272
. 430-
Die Branche braucht Ehrbare Kaufleute VersVerm 11/12 2016 431

Matthias Beenken, Michael Radtke, Soma Argawani: Ehrbarer
Kaufmann - Historisches Relikt oder erfolgreiche Selbstregulie-

rung?

Digitalisierung verdndert Maklerfirmen

Vorbilder im Vertrieb gesucht

IDD: Referentenentwurf ist da

IDD: Regulierungstsunami

Bis zu drei Viertel der Arbeitsplatze gefdhrdet

Storno treibt die Abschlusskosten hoch

Digitalisierung: neue Geisteshaltung gefordert

Abschlusskosten bisher nicht gesunken

Teurer Krankenversicherungsvertrieb

Ehrbarkeit muss man standig trainieren

Kommen die Roboter-Berater?

Nach dem Brexit auch der Brex|DD?

Haltung zu Insurtechs: (K)eine Frage des Alters

Wie viel muss man fiir das Alter sparen?

Digitize your life

Telematik-Hype berechtigt?
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23558/Provisionsverbot-gefordert.html
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23543/Digitalisierung-veraendert-Maklerfirmen.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23525/Vorbilder-im-Vertrieb-gesucht.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23500/IDD-Referentenentwurf-ist-da.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23496/IDD-Regulierungstsunami.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23493/Bis-zu-drei-Viertel-der-Arbeitsplaetze-gefaehrdet.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23461/Storno-treibt-die-Abschlusskosten-hoch.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23445/Digitalisierung-neue-Geisteshaltung-gefordert.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23422/Abschlusskosten-bisher-nicht-gesunken.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23418/Teurer-Krankenversicherungsvertrieb.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23404/Ehrbarkeit-muss-man-staendig-trainieren.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23374/Kommen-die-Roboter-Berater-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23347/Haltung-zu-Insurtechs-(K)eine-Frage-des-Alters.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23330/Wie-viel-muss-man-fuer-das-Alter-sparen-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23306/Digitize-your-life.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23254/Telematik-Hype-berechtigt-.html

Titel Publikation Datum/Heft Seite
Versicherer sollten nicht mit Fintechs kooperieren VM Aktuell  18.7.2016
Nachwuchsgewinnung im Vertrieb mit Anzeigen von vorgestern ZfV 14/2016 jg?
Herbe Kritik an Standmitteilungen VM Aktuell  14.7.2016

Der Vermittler vom Fach schreibt Sach VM Aktuell  11.7.2016

Wann sich eine Rentenversicherung lohnt VM Aktuell  4.7.2016

Frauen in Fiihrungspositionen: Wir miissen drauBen bleiben VM Aktuell  27.6.2016
Immobilienbewertung leicht gemacht VM Aktuell  20.6.2016

Wie man die Generation Y erreicht VM Aktuell  13.6.2016
Regulierung durch Makler fihrt zum Interessenkonflikt VM Aktuell  9.6.2016

68 Euro am Tag VM Aktuell  6.6.2016

Was ist das bestmogliche Interesse des Kunden? ZfV 11/2016 i:g_
Am Vertriebsskandal verdienen VM Aktuell  30.5.2016

Welche Versicherungssumme in Unfall benétigt wird VM Aktuell  23.5.2016

Alles geht - geht alles? VM Aktuell 17.5.2016

Wann kommt Herr Kaiser zuriick? VM Aktuell  9.5.2016

Wann Vermittler auf Schadenersatz haften VM Aktuell  2.5.2016

Wo schlieBen die Kunden ab? VM Artikel  18.4.2016

Der blinde Fleck der Makler VM Aktuell  11.4.2016

Zweifel am Geschaftsmodell Versicherung VM Aktuell  21.3.2016

Welchen Nutzen Makler durch InsurTechs haben Asscompact Marz 2016 86-87
Was bringen Soziale Medien dem Makler? VM Aktuell  7.3.2016

Im bestméglichen Interesse des Kunden VM Aktuell  29.2.2016
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23245/Versicherer-sollten-nicht-mit-Fintechs-kooperieren.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23244/Herbe-Kritik-an-Standmitteilungen.html
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23186/Frauen-im-Vertrieb-Wir-muessen-draussen-bleiben.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23178/Immobilienbewertung-leicht-gemacht.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23151/Wie-man-die-Generation-Y-erreicht.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23160/Regulierung-durch-Makler-fuehrt-zum-Interessenkonflikt.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23150/68-Euro-am-Tag.html
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23102/Wann-kommt-Herr-Kaiser-zurueck-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23088/Wann-Vermittler-auf-Schadenersatz-haften.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23056/Wo-schliessen-die-Kunden-ab-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23034/Der-blinde-Fleck-der-Makler.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/23001/Zweifel-am-Geschaeftsmodell-Versicherung.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22973/Was-bringen-Soziale-Medien-dem-Makler-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22959/Im-bestmoeglichen-Interesse-des-Kunden.html

Titel Publikation Datum/Heft Seite

Der makelnde Versicherungsberater VM Aktuell 22.2.2016
Matthias Beenken, Sascha Noack: Insurtechs: Viel Schein, aber 114-
. ZfV 4/2016

auch Sein? 117
Digitalisierung macht Riesenfortschritte VM Aktuell 8.2.2016
Vermittler als Mittater VM Aktuell 4.2.2016
IDD ist veroffentlicht VM Aktuell 2.2.2016
Britische Versicherer veroffentlichen Zahlungsquoten VM Aktuell 1.2.2016
GroRbritannien will Provisionsverbot lockern VM Aktuell 25.1.2016
Nettotarifangebot deutscher Versicherungsunternehmen IVK 19.1.2016
Was 2016 fir Vermittler wichtig ist VM Aktuell 18.1.2016
Matthias Beenken, Christian Durchholz: Honorarberatung spal-

. ZfV 2/2016 50-52
tet die Maklerschaft
Wie der Wert des Maklerbestands ermittelt wird VM Aktuell 11.1.2016
Vermittlerregister: Da waren's nur noch 233.430 VM Aktuell 7.1.2016
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Veroffentlichungen 2015 (Auszlge)

Publika-

Titel . Datum/Heft Seite
tion
. . VM Aktu-
EIOPA sieht Gefahren durch Big Data i 21.12.2015
e
Matthias Beenken, Markus GroR-Engelmann, Frank Kersten, Tor- 815
ben Tietz, Frank Esselmann: Management und Steuerung von Bera- ZfV 24/2015 819
tungsqualitat
. . o . VM Aktu-
Provisionsdeckel nutzt der AusschlieRlichkeit I 14.12.2015
e
, . o . VM Aktu-
Lebensversicherer mit zu wenig Eigenkapital i 7.12.2015
e
. y o VM Aktu-
Vermittler spiren Fluch und Segen der Digitalisierung oll 3.12.2015
.. . . VM Aktu-
Verglitung in der IDD: Vieles noch offen I 30.11.2015
e
. . . VM Aktu-
Versicherermarken ziehen nicht I 23.11.2015
e
o . VM Aktu-
IDD ist immer noch im Fluss I 16.11.2015
e
Matthias Beenken, Jorg Schiller: Die Angemessenheit selbststandi- 529-
. . . . r+s 11/2015
ger Vergitungsvereinbarungen in der Lebensversicherung 536
. . . . 747-
IDD bietet Chance fiir eine Vermittlungsaufsicht ZfV 22/2015 251
. . . VM Aktu-
Was teure und giinstige Lebensversicherer unterscheidet el 12.11.2015
VM Aktu-
Glosse: Was auf der DKM fehlte I 2.11.2015
e
o , VM Aktu-
Provisionsabgabeverbot — das Drama geht weiter I 26.10.2015
e
Matthias Beenken, Annika Markowski: Unternehmensnachfolge bei
. . . ZVers- 23.10.2015
Versicherungsvermittlern - Typologie und Handlungsanforderun- . .
Wiss online
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22747/Was-teure-und-guenstige-Lebensversicherer-unterscheidet.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22731/Glosse-Was-auf-der-DKM-fehlte.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22714/Provisionsabgabeverbot-%E2%80%93-das-Drama-geht-weiter.html

Publika-

Titel . Datum/Heft Seite
tion
Matthias Beenken, Andreas Vollmer: Was ist ein Maklerbestand 664-
ZfV 20/2015
wert? 666
. . VM Aktu-
Europadische Rentenversicherung: Pepp statt Provision? i 12.10.2015
e
. . VM Aktu-
Digitalisierung - Schlagwort oder Revolution? i 5.10.2015
e
VM Aktu-
Wann Lebensversicherer hohe Abschlusskosten aufweisen I 28.9.2015
e
. . . VM Aktu-
Das geht meinen Krankenversicherer nichts an I 21.9.2015
e
Matthias Beenken; Andreas Vollmer: BVK bietet Tool zur Maklerbe- 308-
VersVerm 09/15
standsbewertung 310

Matthias Beenken; Michael Radtke: Markt und Regulierung bestim- Asscom- September  104-

men Provisionen pact 2015 106
. _ VM Aktu-
Dichtung und Wahrheit in Sachen Honorarberatung I 7.9.2015
e
, S VM Aktu-
Wann das LVRG existenzbedrohlich wird i 31.8.2015
e
Alle haben gewonnen Value 4/2015 56
ey . VM Aktu-
Interesse an Selbststiandigkeit schwindet I 24.8.2015
e
VM Aktu-
Professor Koch verstorben I 17.8.2015
e
. . . . VM Aktu-
Lohnt sich die Mitarbeiteranstellung? I 17.8.2015
e

. . . ) ) Juli/August  260-
Matthias Beenken, Michael Radtke: So viel zahlen die Versicherer VersVerm 5015 62

. . . VM Aktu-
LKA-Analyse: Pools im Visier der Ermittler I 3.8.2015
e
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22616/Dichtung-und-Wahrheit-in-Sachen-Honorarberatung.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22601/Wann-das-LVRG-existenzbedrohlich-wird.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22587/Interesse-an-Selbststaendigkeit-schwindet.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22577/Professor-Koch-verstorben.html
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Titel . Datum/Heft Seite
tion
- . . .. VM Aktu-
Provision bleibt reine Erfolgsvergiitung I 31.7.2015
e
. . . . VM Aktu-
Die gute Nachricht zuerst: Es gibt noch Rendite i 20.7.2015
e
. VM Aktu-
Lehren aus Vermittlerbeschwerden i 13.7.2015
e
. . . VM Aktu-
Wieder deutlich weniger gebundene Vertreter I 2.7.2015
e
. . . . VM Aktu-
Versicherungsvertrieb USA: Was die Amis besser machen I 29.6.2015
e
Matthias Beenken, Michael Radtke: Kostentreiber Lebensversiche- 380-
. ZfV 12/2015
rungsprovision? 384
. _ _ _ VM Aktu-
Provisionsumfrage: So viel verdienen Vermittler I 1.6.2015
e
e e . . VM Aktu-
Rente bei Niedrigzins besonders attraktiv I 26.5.2015
e
. . - .. - VM Aktu-
Vertriebskosten weiterhin im Visier der Politik i 18.5.2015
e
. . . .. .. VM Aktu-
Jeder dritte Vermittler mit Vergitungsanderung el 12.5.2015
VM Aktu-
Makler weichen ins Sachgeschéft aus I 11.5.2015
e
. . .. .. Portfolio
Die Kunden nicht fir dumm erklaren Int 02/2015 64
nt.
Wann Versicherung noch solidarisch ist VM 5/2015 6
_ VM Aktu-
Die besondere Ressource Personal I 4.5.2015
e
Matthias Beenken, Markus GroR-Engelmann, Frank Kersten, Frank Y 9/2015 277-
Esselmann: Beratungsqualitat in der Versicherungsvermittlung 280
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22488/Wieder-deutlich-weniger-gebundene-Vertreter.html
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22383/Makler-weichen-ins-Sachgeschaeft-aus.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22368/Die-besondere-Ressource-Personal.html
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Titel . Datum/Heft Seite
tion
VM Aktu-
Nachfolger gesucht I 27.4.2015
e
. 1 . VM Aktu-
Welche Zukunft hat der selbststéandige Vertrieb? el 20.4.2015
. . 3} . R VM Aktu-
Wie Makler ihre Umsétze steigern kdnnen i 13.4.2015
e
] VM Aktu-
Storno treibt Verwaltungskosten hoch I 30.3.2015
e
VM Aktu-
Ist Versicherung (noch) solidarisch? I 23.3.2015
e
. . L 178-
Die angebliche Ahnungslosigkeit der Kunden ZfV 6/2015 181
. VM Aktu-
Kritik an BU-Beratung I 16.3.2014
e
_ . VM Aktu-
(Falscher) Trend: Abschied von der privaten Vorsorge I 9.3.2015
e
. . . VM Aktu-
Unzureichend auf die Nachfolge vorbereitet el 2.3.2015
_ , VM Aktu-
Versicherungsverkauf kann jeder I 23.2.2015
e
.. . . VM Aktu-
EU einig: Richtlinie InDD kommt I 16.2.2015
e
- . . . VM Aktu-
Qualitdt der Vermittler - eine korrekt messbare GréRe? I 9.2.2015
e
) . . VM Aktu-
Versicherer brauchen neues Marketingbewusstsein I 2.2.2015
e
) ) ) VM Aktu-
Marktanteilsgewinner in der PKV I 26.1.2015
e
VM Aktu-
Mehr Netto statt Brutto I 19.1.2015
e
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22349/Nachfolger-gesucht.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22332/Welche-Zukunft-hat-der-selbststaendige-Vertrieb-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22314/Wie-Makler-ihre-Umsaetze-steigern-koennen.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22293/Storno-treibt-Verwaltungskosten-hoch.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22277/Ist-Versicherung-(noch)-solidarisch-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22260/Kritik-an-BU-Beratung.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22242/(Falscher)-Trend-Abschied-von-der-privaten-Vorsorge.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22227/Unzureichend-auf-die-Nachfolge-vorbereitet.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22212/Versicherungsverkauf-kann-jeder.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22200/EU-einig-Richtlinie-InDD-kommt.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22181/Qualitaet-der-Vermittler-eine-korrekt-messbare-Groesse-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22140/Versicherer-brauchen-neues-Marketingbewusstsein.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22130/Marktanteilsgewinner-in-der-PKV.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22115/Mehr-Netto-statt-Brutto.html

Publika-

Titel . Datum/Heft Seite
tion
LVRG kostet die Vermittler Rentabilitat ZfV 2/2015 45-47
) VM Aktu-
Wind of Insurance Change I 12.1.2015
e
] ] VM Aktu-
6.500 Vermittler weniger I 6.1.2015
e
. N . ) . VM Aktu-
BaFin veroffentlicht Rundschreiben zur Vermittlung I 6.1.2015
e
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22101/Wind-of-Insurance-Change.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22091/6-500-Vermittler-weniger.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22090/BaFin-veroeffentlicht-Rundschreiben-zur-Vermittlung.html

Veroffentlichungen 2014 (Auszuge)
Titel
Nettotarife mit aufklarungswiirdigen Nachteilen

Courtageverbot verteuert die Beratung

Wann sich eine Rentenversicherung lohnt

Stornohaftung als rotes Tuch

Honorarberatung: Thema verfehlt

Schmidt-Tobler-Effekte vermeiden

Beenken, M., Schradin, H., Wende, S.:

Verglitung in der Versicherungsvermittlung und Auswirkun-
gen der Regulierung in Europa

- Symposium 14.11.2014

Warum Vermittler auf Kosten achten miissen

So teuer ist eine ldngere Stornohaftung

Makler sind keine Verbraucherschiitzer

Die Zukunftsfrage: Wie stark sinken die Provisionen?

So wird die Abschlussprovision verteilt

Offene Flanke der Vermittler fiir Angriff auf Provision

Kundenentscheidung hat wenig mit Provision zu tun

Vorsicht: Provision!

Schlammschlacht im Gewerkschaftslager

Europdischer Rat will mehr Flexibilitdt bei Bildung

Beenken, Matthias, Karau, Torsten: Wie entscheidend ist das
Wissen der Kunden tber die Provisionshohe?

Provisionsdeckel und Stornohaftung vermeiden

Preisvergleicher verdrangen Makler

33

Publikation

Zfv

(A%

VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell

VM Aktuell

Mitteilung
1/2014 IVK
VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell
VM Aktuell

VM Aktuell

ZfV

VM Aktuell

VM Aktuell

Da-

Seite
tum/Heft

730-
733

24/2014
6/2014 22
15.12.2014
8.12.2014

2.12.2014

1.12.2014

24.11.2014
17.11.2014
10.11.2014
3.11.2014
27.10.2014
20.10.2014
6.10.2014
29.9.2014
22.9.2014
17.9.2014

504-

18/2014
508

15.9.2014

8.9.2014


http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22063/Wann-sich-eine-Rentenversicherung-lohnt.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22039/Stornohaftung-als-rotes-Tuch.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22017/Honorarberatung-Thema-verfehlt.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/22014/Schmidt-Tobler-Effekte-vermeiden.html
http://www.ivk.uni-koeln.de/fileadmin/wiso_fak/versicherung_institut/documents/Mitteilungen/m1_2014_IVK_Symposium_Verguetung_14_11_2014.pdf
http://www.ivk.uni-koeln.de/fileadmin/wiso_fak/versicherung_institut/documents/Mitteilungen/m1_2014_IVK_Symposium_Verguetung_14_11_2014.pdf
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21998/Warum-Vermittler-auf-Kosten-achten-muessen.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21985/So-teuer-ist-eine-laengere-Stornohaftung.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21974/Makler-sind-keine-Verbraucherschuetzer.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21958/Die-Zukunftsfrage-Wie-stark-sinken-die-Provisionen-.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21943/So-wird-die-Abschlussprovision-verteilt.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21930/Offene-Flanke-der-Vermittler-fuer-Angriff-auf-Provision.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21895/-Kundenentscheidung-hat-wenig-mit-Provision-zu-tun.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21879/Vorsicht-Provision!.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21861/Schlammschlacht-im-Gewerkschaftslager.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21856/Europaeischer-Rat-will-mehr-Flexibilitaet-bei-Bildung.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21848/Provisionsdeckel-und-Stornohaftung-vermeiden.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21829/Preisvergleicher-verdraengen-Makler.html

Titel

Bafin will mehr Informationen lGiber den Vertrieb

Rentenversicherung ist keine Anlage

Leben lohnt sich — auch fiir weniger Provision

Branche bildet immer weniger aus

Gehaltsgefille im Vertrieb

Aktuelles Urteil: BGH definiert Leitplanken fir Ventilldsung

Marktforschung: Berufsunfahigkeit seltener versichert

LVRG mit massiven Folgen

DIHK: Makler diirfen Tarifwechselberatung anbieten

Vermittler demonstrieren fiir ihren Berufsstand

Matthias Beenken, Mario Gartner: 21 Millionen Kunden su-
chen bald neue Vermittler

Druck Richtung Honorarvermittlung steigt

Fragwirdige Vorwiirfe rund um Dokumentation

Hard disclosure riickt ndher

Eine wechselvolle Geschichte: Vier Jahrzehnte Strukturver-

trieb

PKV-Provisionsdeckel wirkt — begrenzt

Verwaltung frisst ein Drittel der Zeit

Druck Richtung Honorarvermittlung steigt

Mit Beratungsleitfaden zum Erfolg

Matthias Beenken, Joshua Rasfeld: Statusbezogene Erstinfor-
mation - flir Kunden wenig hilfreich

Vermittler mehrheitlich nicht auf Nachfolge vorbereitet
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21830/Bafin-will-mehr-Informationen-ueber-den-Vertrieb.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21815/Kommentar-Rentenversicherung-ist-keine-Anlage.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21813/Leben-lohnt-sich-%E2%80%93-auch-fuer-weniger-Provision.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21795/Branche-bildet-immer-weniger-aus.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21776/Gehaltsgefaelle-im-Vertrieb.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21762/Aktuelles-Urteil-BGH-definiert-Leitplanken-fuer-Ventilloesung.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21751/Marktforschung-Berufsunfaehigkeit-seltener-versichert.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21703/LVRG-mit-massiven-Folgen.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21679/DIHK-Makler-duerfen-Tarifwechselberatung-anbieten.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21683/Vermittler-demonstrieren-fuer-ihren-Berufsstand.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21659/Fragwuerdige-Vorwuerfe-rund-um-Dokumentation.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21656/Hard-disclosure-rueckt-naeher.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21647/Eine-wechselvolle-Geschichte-Vier-Jahrzehnte-Strukturvertrieb.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21647/Eine-wechselvolle-Geschichte-Vier-Jahrzehnte-Strukturvertrieb.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21634/PKV-Provisionsdeckel-wirkt-%E2%80%93-begrenzt.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21618/Verwaltung-frisst-ein-Drittel-der-Zeit.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21602/Druck-Richtung-Honorarvermittlung-steigt.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21587/Mit-Beratungsleitfaden-zum-Erfolg.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21558/Vermittler-mehrheitlich-nicht-auf-Nachfolge-vorbereitet.html
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Titel Publikation - Seite
T - tum/Heft —
Pools im kritischen Fokus VM Aktuell 5.5.2014
Matthias Beenken, Heinrich Schradin, Sabine Wende: Das Ho- Frankfurter Allge- 58.4.2014
norar l6st keine Provisions-Ubel meine Zeitung o
Vermittler bauen weiter Beschéftigte an VM Aktuell 14.4.2014
Bei zehn Jahren Stornohaftung zahlen Vermittler drauf VM Aktuell 7.4.2014
Kostenausgleichsvereinbarungen sind kiindbar VM Aktuell 31.3.2014
IMD2 verletzt Grundsatz der Gewaltenteilung VM Aktuell 31.3.2014
Zahl der Vermittler weiter gesunken VM 3/2014 6
Matthias Beenken, Oliver Riedel, Sabine Wende: Gewinn-
versus Kundenorientierung: Welche Ziele verfolgen deutsche ZVersWiss 1/2014 65-90
Versicherungsvermittler?
Eiopa fordert von Internet-Maklern nachvollziehbare Krite-

. 3/2014 70
rien
Zentrale Rolle fiir EIOPA bei Vermittlerregulierung VM Aktuell 4.3.2014
Rosenmontag: Neue §§ 34k und 34| GewO kommen VM Aktuell 3.3.2014

Matthias Beenken, Michael Radtke: Bis zu 45 Prozent weniger
. VM 2/2014 22-24
Vermittler

Matthias Beenken, Oliver Riedel, Sabine Wende: Gewinn-
versus Kundenorientierung: Welche Ziele verfolgen deutsche ZVersWiss online 16.1.2014
Versicherungsvermittler?
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http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21543/Pools-im-kritischen-Fokus.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21506/Vermittler-bauen-weiter-Beschaeftigte-an.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21480/Bei-zehn-Jahren-Stornohaftung-zahlen-Vermittler-drauf.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21464/Kostenausgleichsvereinbarungen-sind-kuendbar.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21462/IMD2-verletzt-Grundsatz-der-Gewaltenteilung.html
http://www.versicherungsmagazin.de/Aktuell/Nachrichten/195/21398/Zentrale-Rolle-fuer-EIOPA-bei-Vermittlerregulierung.html
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Veroffentlichungen 2013 (Auszlge)

Publika-

Da-

Titel .
ite tion tum/Heft Seite
Matthias .Beenken, Michael Radtke: Sterben die Vermittler regulie- VersVerm 12/2013 400-
rungsbedingt aus? 403
Be.en.ken/Karau/Schradm/Wende: Regulierung und Kundenzufrieden- 78V 22/2013 749-
heit in der Altersvorsorgeberatung 753
Vermittler stellen mehr Beschaftigte ein VM 11/2013 6
Konsolidierung des Versmhgrungsrechts; Ungeklarte Fragen zur Versi- VW 19/2013  56-57
cherungsteuer; Buchrezensionen
Matthias Bee.nken, Svenja Kramer, Luisa Lewe: Traditionell Unterstit- VW 16/2013  12-15
zer des Vertriebs
PKV will Player statt Payer werden; Sonderrechte fir Banken und Ein-
zelhandel?; Die Paradoxie der Strukturvertriebe; Buchrezensionen VW 15/2013  56-57
Warum 5|ch' der Staat aus der Altersvorsorge heraushalten sollte, VW 14/2013 55
Buchrezension
Positives Urteil zur Vermittlerrichtlinie, Buchrezension VW 13/2013 60
Matthlas Beer.1ken., Oliver Riedel, Sabine Wende: Vermittler mehrheit- 78V 11/2013 365-
lich kundenorientiert 368
Wem gehdrt die Provision? VW 9/2013 65
Matthlas Beenken, Michael Radtke: Wie viele Vermittler es tatsachlich 78V 9/2013 287-
gibt 290
Mat"c'hlas Beenken, Michael Radtke: Was das Vermittlerregister nicht VersVerm 4/2013 138-
verrat 139
Dunkle Wolken am Regulierungshorizont KURS 4/2013 10-12
Provisionen und ihr Nutzen vV 2/2013 14
Verlassen kann man sich auf gar nichts A 6/2013 67
Wenn Vermittler Arbeitgeber werden VW 6/2013 58
Warum sich Weiterbildung lohnt :(s::om- 1/2013  84-86
Warum Kostentransparenz nichts nitzt VW 1/2013 53
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Veroffentlichungen 2012 (Auszlge)

Datum
Titel Publikation / Seite
Heft
. . . . . VGA Nachrich-
Wissenswertes - Podiumsdiskussion beim 37. AMC-Forum 4/2012 147
ten 4/2012
) . . 379-
Etikettenschwindel Versicherungsberater VersVerm 11/12/12 380
Buchrezensionen: Verschworung gegen die Rentenversiche- 1704
rung; Praktikerkommentar mit knapper Darstellung; Was Ban- VW 22/2012 1705
cassurance erfolgreich macht
. 725-
Erfolgsmodell Versicherungsberater? ZfVv 22/2012 728
. 336-
Der Griine Daumen VersVerm 10/12 337
Stimmung schlecht, Vorsorgebedarf bleibt (gem. mit Bernhard
VM 11/2012 26-28
Rudolf)
Vermittler reagieren VM 11/2012 7
Alles andere als harmlos KURS 10/2012 10-13
Jeder Vierte verzichtet auf Dokumentation \AY 5/2012 6
Nachrechnen und prifen KURS 9/2012 8-10
. . W 1287-
Informationspflicht bleibt ein Problem VW 17/2012 1789
Neue Spielregeln aus Briissel VM 8/2012 41
Rechtssicherheit fur Unisex fehlt VW 15/2012 1107
Makler im Fondsgeschaft nur noch gegen Honorar \AY 4/2012 37
Mindestlohn fur Vermittler LAY, 4/2012 17
Viele Vermittler sind Geringverdiener vV 4/2012 8
Versicherer brauchen Unternehmer VW 13/2012 1007
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Datum/

Titel Publikation Seite
Heft
Die Vermittlerschaft steht vor einem Umbruch der Generatio- 994-
VW 13/2012
nen 995
Pflicht wird zur Kiir KURS 7/2012 17-18
. . . 388-
Warum Vermittler Weiterbildung brauchen Zfv 12/2012 392
Makler diirfen nicht zu eng mit Versicherern kooperieren \AY 3/2012 35
Schuld sind die Medien vV 3/2012 8
Rezensionen "Es war einmal ein seridser Vermittler von Versi- 770-
" " w . A 10/2012
cherungsschutz" und "Unterschatzte Dokumentationspflicht 771
"Schuld an der ganzen Misere sind die Medien" VW 10/2012 760
. o . . 757-
"Social Media nicht als Akquise-Instrument missverstehen" VW 10/2012 759
"Ausrichtung mit den Interessen des Versicherers ist zu ver-
o VW 9/2012 649
meiden
Lohnendes Geschaft macht Maklern Freude KURS 5/2012 18-20
o ) Sonder-aus-
Langfristig erfolgreich KURS 7
gabe
. . I 481-
Honorartarife bringen neue Nachteile fiir den Kunden VW 7/2012 483
Register bringt keine Klarheit KURS 4/2012 8
Verkaufsschlager oder Notnagel? KURS 4/2012 20-21
Tarifwechsel-Beratung profitiert von Mangeln der PKV \AY, 2/2012 6
Nur jeder zweite Makler ist dies auch in der Realitat vV 2/2012 8
Matthias Beenken, Dennis Gottschalk, Felix Ludwig: Vermitt- 177-
. . - . zZfv 6/2012
lerregister — wenig Klarheit iber den Vermittlerstatus 181
"Erfolgsabhdngige Verglitung ist nicht mit BVVB-Grundsatzen 404-
. VW 6/2012
vereinbar" 405
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Titel Publikation Seite
Heft
Wer darf zum Tarifwechsel in der PKV beraten? VW 6/2012 406
Matthias Beenken, Dennis Gottschalk, Felix Ludwig: Etiketten- 442-
. . VW 6/2012
schwindel Versicherungsmakler 443
Register gibt keine Klarheit KURS online 13.3.2012
Eiopa pladiert gegen ein Provisionsverbot fiir Makler A 5/2012 360
o . . N 274-
Die 6konomische Perspektive wird iberbetont VW 4/2012 575
Matthias Beenken, Bernhard Briihl, Nina Schroeder, Sabine Mitteil
. . Mitteilung
Wende: Versicherungsvermittlung und -beratung gegen Hono-
& & £ 6°8 1/2012 IVK

rar — Begriffsabgrenzung und Status quo —
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http://www.ivk.uni-koeln.de/fileadmin/wiso_fak/versicherung_institut/documents/Mitteilungen/m1_2012.pdf
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Veroffentlichungen 2011 (Auszlge)

Da-
Titel Publikati i
ite ublikation tum/Heft Seite

Matthias Beenken, Nina Schindler: Marktforschung mit klei- 1422-
nen Budgets und traditionellen Themen vw 19/2011 1425

Das neue Versi- 4/2011 Ok- 515-

Professionelles Maklermanagement reduziert Risiken cherungs-Hand-
tober 533
buch

Honorar oder Provision? y;:tschaft im Re- 10.2011 8-11
Wenn Anspruch auf Wirklichkeit trifft VM 9/2011 64-67
Provisionsgetriebene Fehlsteuerung in der PKV A 10/2011 ;12_
So viel Provisionen und Courtagen erhalten die Vermittler Asscompact Juni 2011 38-39
Matthias Beenken, Bernhard Briihl, Sabine Wende: Einfluss Je. 63
der Wettbewerbsstruktur auf den Erfolg deutscher Versiche- zfbf l\i.ai 2011 240-26
rungsvermittler
Honorare als Lésung aller Anreiz-Ubel? VM 3/2011 32-33
Matthias Beenken, Bernhard Briihl, Sabine Wende: Mangel an

. . . . 200-
Honorartarifen kollidiert mit gesetzlichem Auftrag des Mak- VW 3/2011 203
lers
Matthias Beenken, Konrad Bartsch: Agenturberatung kommt 134-

. . VW 2/2011

gut an - wird aber noch unzureichend genutzt 135
Matthias Beenken, Bernhard Briihl, Sabine Wende: Darstel- Je. 100
lung und Abgrenzung des deutschen Versicherungsvermitt-  ZVersWiss 2%11 73-88

lungsmarktes

Matthias Beenken, Bernhard Briihl, Petra Pohlmann, Heinrich

R. Schradin, Nina Schroeder, Sabine Wende: Nettotarifange- Mitteilung
bot deutscher Versicherungsunternehmen im Privatkunden- 1/2011 IVK
geschaft
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Veroffentlichungen 2010 (Auszlge)

Titel

Matthias Beenken, Daniel Ritzerfeld, Jochen Schwanekamp: Kratzer
am Lack - Verbraucherzentralen zwischen Anspruch und Wirklichkeit
Matthias Beenken, Daniel Ritzerfeld, Jochen Schwanekamp: Quali-
tatsmangel in der unabhangigen Verbraucherberatung

Eine Aufsicht Uber alle Vermittler fehlt immer noch

Checklisten, Standards und jede Menge Beipack-Zettel

Lohnt sich eine Verbandsmitgliedschaft?

Der Makler als Unternehmer: Wer plant, ist erfolgreicher

Matthias Beenken, Heinrich R. Schradin: Sourcingstrategien von Ver-

mittlern im regulierten Markt
Vom Vermittler zum Millionar?
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Veroffentlichungen 2009 (Auszlge)

. Publika- Da- .
Titel tion tum/Heft Seite
Flucht ins Ausland? Uber Rechtsformen der Agentur: Nicht alle kom-
men flr Makler und AusschlieRlichkeit in Frage wW 4/2009 11-14
Wissen schadet dem Absatz, Wie die Internetgesellschaft Mythen des VB 5/2009 147-
Vertriebs widerlegt 148

A -

Viele Makler verdienen weniger als Innendienstangestellte p:zct:om Juli 2009 86-87

, . . , 530-
Verdienen Vermittler, was sie verdienen? VW 7/2009 531
VVG-Reform auf schweizerisch AW 7/2009 541
Versicherungsvermittler brauchen Marketing VW 7/2009 566
Im Spannun‘gsfeld von Betriebswirtschaft und Rechtswissenschaft, VW 6/2009 475/
Buchrezension 484
Mindeststandards fur Finanzvermittler vV 2/2009 10
Die Verrechtlichung des Vertriebs schreitet voran VW 4/2009 Z;_
Pauschalkritik oder gute Ansatze? Zur Studie des Verbraucherministe- 13-
riums "Anforderungen an Finanzvermittler - mehr Qualitat, bessere VW 2/2009 135
Entscheidungen"
Unbefriedigende Situation fir Makler VW 1/2009 61-62
Bei Umdeckungen in der Pflicht VM Jzaoré)l,;ar 46-47
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Publika- Da-
Titel .
ite tion tum/Heft Seite
. 2126-
Schlechte Gesetze schaden den Juristen VW 24/2008 2127
WP m of cbm . " 1660-
Basistarif darf kein Erfolg werden AW 19/2008 1662
Als Entscheidungshilfe ungeeignet 's:ziom_ Juni 2008  144-145
Neues Gesetz, neue Fragen, neue Blicher VW 9/2008 741-746
Detlef Riidiger, Matthias Beenken: Das GKV-WSG: Chance oder
Risiko fiir die PKV? VW 5/2008 364-369
Kann man ethisch korrekt Versicherungen verkaufen? VW 1/2008 8-10
. Januar
Viel mehr Makler als vermutet VM 2008 28
VVG-Reform: Blrokratische Hydra oder lauter Chancen? Asscom-  Januar 88-90
pact 2008
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Veroffentlichungen vor 2008

Versicherungsjournal.de
Artikel 2002 - Februar 2012: 1.815 Artikel unter www.versicherungsjournal.de

Zeitschrift Versicherungsmagazin
Sicher ist, dass nichts sicher ist, Heft Juli 2007, S. 35

Zurick auf die Schulbank, Heft Juni 2007, S. 14-20

Was Vermittler jetzt tun muissen, Heft April 2007, S. 22-25

Schutz fir Flihrungskrafte und leistungsstarke Mitarbeiter, Heft Februar 2007, S. 10

Via CD auf eigenen FiiRen stehen, Heft August 2006, S. 58

Teilweise Freigabe der Rechtsberatung geplant, Heft Mai 2006, S. 52-53

Vorteile fir alle Beteiligten; Es kénnte alles so einfach sein..., Heft Februar 2006, S. 50-51 und S. 54
Keine englischen Verhiltnisse, Heft Mai 2005, S. 48-49

Vorschaltgesetz ante portas, Heft April 2005, S. 38-39

Der harte Weg in die "Freiheit", Titelgeschichte, "Wechsel nicht bereut", Interview, Heft Februar
2005

Vorschaltgesetz bekommt Konturen, Heft Januar 2005

Kartellrecht: Preisabsprachen kdnnen brisant sein, Heft August 2004

Von der Aktionsplanung zur Agenturorganisation, Hefte 5/2002 bis 7/2002
Der AuRendienst muss Know-how-Trager werden, Heft 10/2001

Berater und Software muissen ein Team sein, Heft 4/2001

Nebenberufler zwischen Hauptberuf und Gelegenheitsjob, Versicherungskaufmann 4/1997

Wirtschaftsdienst Versicherungs- und Bausparkaufleute
Die Neuregelungen des aktuellen Referentenentwurfs im Uberblick, WVK 5/2006

Berufshaftpflicht und Qualifikation, So stellen Sie die Weichen richtig, WVK 4/2005
Referentenentwurf liegt endlich vor!, WVK 1/2005
Kénnen Versicherungsvertreter Honorarberatung anbieten?, WVK 11/2004

Freistellungserklarungen prifen, WVK 11/2004
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Wirtschaftsdienst Versicherungsmakler
Die Neuregelungen des aktuellen Referentenentwurfs im Uberblick, WVM 4/2006

Referentenentwurf liegt endlich vor!, WVM 1/2005

Verkauferisches Umdenken erforderlich!, WVM 11/2004

Das neue Versicherungs-Handbuch

Zulassung und Registrierung der Vermittler; Berufsalternative Versicherungsagentur; Makler oder
Agent?; Management des Vermittlerbetriebs (5 Teile); Aufsdtze Matthias Beenken und Hans-Ludger
Sandkiihler (Heft 3/2006)

Ausgleichsanspruch, Aufsatz Matthias Beenken; Kundenberatungspflichten der Vertreter, Aufsatz
Matthias Beenken/Hans-Ludger Sandkiihler; Versicherungsteuern, Aufsatz Matthias Beenken; in: Das
neue Versicherungs-Handbuch (Heft 2/2005)

EU-Vermittlerrichtlinie: Beratungsprotokolle fiir Versicherungsmakler, Aufsatz Matthias Be-
enken/Hans-Ludger Sandkuhler, in: Das neue Versicherungs-Handbuch (Heft 1/2005) und Haufe Ver-
sicherungs Office (Update Februar 2005)

Rickversicherung, Aufsatz in: Das neue Versicherungs-Handbuch (Heft 7/2004) und Haufe Versiche-
rungs Office

Haufe Versicherungs & Finanz Office, Versicherungs Office

Update-Newsletter Oktober 2004, u.a.: Trotz Startverzogerungen keine Entwarnung flr Vermittler,
Versicherungsberater und Makler lehnen Vorschldge des Justizministeriums ab, Vertrieb von Kapital-
lebensversicherungen und Rentenpolicen bleibt attraktiv, Zahnersatz bleibt doch bei der GKV

Haufe Steuer- und Wirtschafts-Kurzpost (STWK)
Was andert sich im Versicherungsvertragsrecht? (Heft 13 v. 15.7.2006); Reform der Versicherungs-
vermittlung (Heft 11 v. 14.6.2006)

Performance
Schlag ins Kontor der Versicherungsberater, Heft 4/2006, S. 102-104

Lésungsanbieter ratlos?; Ablauf des Verkaufsgesprachs, Heft 5/2005, S. 114-116
Auf Durchblick programmiert, Heft 3/2005, S. 93

Mehr Rechte, mehr Aufwand, VVG-Reform, Heft 12/2004
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Bankmagazin
EU-Richtlinie setzt neue Malstibe, Heft 4/05, S. 46-47

Asscompact
Ab 22. Mai gehen die Uhren im Versicherungsvertrieb anders, gem. mit Hans-Ludger Sandkdihler,
Heft Mdrz 2007, S. 108-109

Was bin ich?, Sonderthema EU-Vermittlerrichtlinie, Heft Juni 2006, S. 48-51

Die VersicherungsPraxis
Vermittlerregulierung - Konsequenzen fiir den Kunden; Heft August 2006, Seiten 141-147

Versicherungstip
Matthias Beenken/Hans-Ludger Sandkiihler: Das Ende der Gewerbefreiheit - Was Versicherungsver-
mittler beachten missen, Beilage 128.11.2006 und 11 6.12.2006

r+s recht und schaden
Matthias Beenken/Hans-Ludger Sandktihler: Das Vermittlergesetz und seine Konsequenzen fir die
Branche, 34. Jg., Heft 5/2007, S. 182-185

Handelsblatt
Mehr Rechte fiir Kunden, EU-Vermittlerrichtlinie sorgt flir mehr Transparenz im Versicherungsge-
schaft, Handelsblatt 18.6.2007

Wer sind die Gewinner?, Vermittler missen Verbraucher bei Erstkontakt mit mehr Informationen
versorgen, Handelsblatt 18.6.2007
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